VENDREDI 16 DECEMBRE 2011

Y

m\.

Un emplai prés de ches soi
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AA SUDPRESSE

PLACEZ VOTRE CV EN LIGNE

Demandeurs d'emplois, postez gratuitement votre CV en ligne
sur notre site pour toucher plus facilement les employeurs

QUI PROUVE QUE TOUT EST POSSIBLE

f II a créé sa société en 26 heures-chrono!

Le défi a été relevé par les responsables de KPMG et du Groupe S au profit de Michaél La Placa

. Franchir, en 26 heures,
=" toutes les barriéres
administratives, juridiques,
financiéres et sociales qui se
dressent sur la route des futurs
entrepreneurs, c’est possible en
Belgique. KPMG (prestateur de
services d'audit, fiscaux et de
conseil) et le Groupe S
(secrétariat social) I'ont
démontré voici quelques jours
en accompagnant leur client,
Michaél La Placa, dans la
création de sa PME.

"Je voulais donner tune image po-
sitive du monde des entreprise 4
travers un mini-film qui sera diff
fusé sur CWiNetWork, Ia télé du
Cercle de Wallonie, explique Fré-
déric Vertenten, manager chez
KPMG Fiduciaire. Nous avons
Imontré que créersa propre enire-
prise n'était finalement pas si
compligué, ”
"Entendons-nous, précise Michel
De Saive, réviseur pour KPMGEn-
treprises. Au-deld des démarches
effectuées en 26 heures, il faut
unepréparation préalable:savoir
quel type de société on veut créer,
réfléchir a son plan financier...
Quandnotreclient estarrivé ano-

tre siége, nous avions déja passé

de nombreuses heures a infor
mef‘, ”

Le chronometre a été déclenché
lemercredialOh40 chezKPMG, a
Bruxelles. Premiére étape: pren-
dre contact avec la banque et
transférer le fonds de départ, soit
6.200€. Frédéric Vertenten se
penche avec M. La Placa sur le
plan financier: prévisions de chif-
fre d’affaires, les charges et frais
de fonctionnement, etc.

Vers midi, le plan est achevé et
remis au client. On passe au volet
juridique:c’est Anne-CharlotteLe-
liévre-un nom prédestiné quand
oncourtcontrele chrono-, juriste
d’entreprise, quirecoitleclientet
I'informe de ses droits et obliga-
tions.M.LaPlaca faitson choix:sa
SPRL sera constituée de deux per-
sonnes. Il sera personnellement
actionnairea 99%. On affine alors
les statuts de son entreprise.

Le jeudi, a 8h45, le petit groupe
rencontre le banquier qui confir-
me que le fonds transmis est blo-
qué. A 10k, le notaire relit les sta-
tuts, attribue via internet le nu-
méro d’entreprise et délivre 'at-
testation de constitution de la so-
ciété. Le fonds de départ de la

Michaél va commercialiser un spray magique de nettoyage auto. © RJ

SPRL peut donc étre libéré.

Reste le volet social. C’est le Grou-
pe S qui va s’en charger via son
guichet d’entreprises Formalis. Il
est 1Th30 quand M. La Placa est
pris en charge par une responsa-
blequival’aiderdanstroisdémar-
ches: inscription 4 1a Banque-Car-
refour des Entreprises, demande
d’immatriculation a la TVA, ins-

cription aux lois sociales.

Tout est en ordre. Il est 13h10
quand I'huissier, maitre Inde-
keu, arréte son chrono.La PME de
Michaél a été créée en 26h30.
"Mars cela aurait pu aller encore

plus vite si le client avait déposé

son fonds de départ en liguide”,
souligne Frédéric Vertenten. «
& CHRISTIAN SONON

Michaél lavera des voitures... sans eau!

@ C’estaforce de bichonmersa
voiture que Michaél La Placa
s'est demandé comment écono-
miserles 200litres d’eau utilisés
achaquelavage.llafinipartrou-
ver “LE" spray qui nettoie et lus-
trela carrosserieen plusieursap-
plications rapides, sans eau.

"C'est un produit américain
pourlequelj’aiobtenul’exclusi-
vité de la distribution en Belgi-
que et en France”, explique ce-
lui qui est déja gérant dans1'Ho-
reca, prés de Valenciennes, et
qui cherchait une activité d’in-
dépendant a titre complémen-
taire.C'est pour commercialiser
le spray qu’il souhaitait créer sa
société. "Maintenant, je vais de-
VOIT trouver un petit entrepdt
afin de reconditionner et stoc-
ker le produit. Au début, je dé&
marcherai moi-mémeles profes-
sionnels, comme les vendeurs
de voitures d’occasion et les car-
rossiers. Le secteur de la grande
distribution viendra plus tard,
quand jaurai une structure

FREMIERE REMCDNTRE CHER GROLNES. B CS

adaptéealatailledecemarcheé.”
Michaél, qui dispose déja d'un
bureau a son domicile, n’aura
pas besoin de grand chose dans
un premier temps. " Je vais rece-
voir une petite formation aux
Etats-Unis, maisje compte baser
ma technique de vente sur les
démonstrations”.

Songe-til déja a créer de l'em-
ploi?"Désla deuxiéme année, je
penseengager unlivreur. A plus
longterme,sansdoute, des com-
merciaux, des démonstrateurs

et d’autres livreurs... " «
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